Antoine Sueur, le supporter passionné devenu
trésorier puis président du Tennis-Club de Lille
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Passionné de tennis depuis son plus jeune age et trés attaché au TC Lille depuis 25
ans, Antoine Sueur a pris avec enthousiasme ses responsabilités de président.

TENNIS. Xavier Thuilot écarté
en derniere minute, c’est Antoine
Sueur, 38 ans, jusque-la trésorier
du club, qui a été élu président du
TC Lille. Présentation du succes-
seur d'Henri Magniant...
—Comment avez-vous
cette élection surprise 7
«Je I'envisageais éventuellement
mais a plus long terme. A moi de
faire mes preuves. J'ai I'avantage
de bien connaitre le club et les
adhérents savent que je suis pas-
sionné, organisé, rigoureux, in-
tegre, a leur écoute. »

— Quelle est votre histoire avec
le tennis?

«Il coule dans les veines de ma
famille depuis plusieurs généra-
tions. Mon grand-pére, classé
4/6. jouait, pour I'anecdote, avec
Jean Trogneux, le pére de Brigitte
Macron. Pour ma part, j'ai été
classé 15/5, Stanis Kuchna, le
pére de Patrice a été mon premier

vécu

entraineur. Tls ont tous marqué
mon parcours comme Pierre Pe-
nin, l'ancien président de la
Ligue des Flandres et bien sar
Henri Magniant. »

—VYous étes passés en 25 ans de
supporter a président...

«Qui, au début, je suivais les in-
terclubs et I'Open pour voir jouer
des gars parmi les cent meilleurs
mondiaux. Henri me sollicitait
depuis plusieurs années pour in-
tégrer le club mais ¢'était compli-
qué car je travaille en banque et
j'ai passé six ans au Luxembourg.
Je suis revenu en 2011. Un ou
deux ans plus tard je me suis da-
vantage impliqué en tant que
membre du comité d’administra-
tion, trésorier adjoint puis tréso-
rier et maintenant président. »
—Quelle est votre vision pour
le club?

«On dispose d'installations ma-
gnifiques, il faut capitaliser la-

dessus. On est a plus de 800 li-
cenciés, on aimerait étre mille
d'ici 2020. Le TCL doil reposer
sur quatre piliers: sportif, éduca-
tif, économique et social. Sportif,
c'est une évidence ; Educatif, par
la transmission de valeurs a nos
adhérents; Economique car on
se doit d'étre une association ren-
table pour assurer la pérennité
du club, des emplois; Enfin, so-
cial, en faisant venir les jeunes
des quartiers et faire du tennis un
facteur d'intégration. »

—L'un des gros chantiers, c’est
le tournoi fin mars?

« Il figure, tout comme la conven-
tion avec la ville et la fin des
contrats aidés, parmi les dossiers
prioritaires. On ne va pas briler
les étapes. Pour I'instant, on veut
réussir le passage de Future a
Challenger 50 000 $ + héberge-
ment. » B
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